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Vazeni akcionari,

nasu firmu s nazvom CAPACITA, JA Firma sme vytvorili ako Studenti
obchodnej bilingvalnej akadémie na Sukromnej strednej odbornej Skole,
Postupimska 37 v KoSiciach. Tuto moznost sme dostali vdaka spolo¢nosti Junior
Achievement Slovensko.

Nasim cielom bolo zalozenie firmy, vdaka ktorej by sme lepSie pochopili
fungovanie realneho podnikania. V ramci neho sme ziskali potrebné vedomosti
nielen oblasti ekonomiky, ale taktiez aj z oblasti marketingu Ci personalistiky. Okrem
toho sme si zlepsili aj naSe osobné, prezentaéné a komunikacné zru¢nosti.

Ako firma sme si samozrejme stanovili aj urcité ciele a so v8etkych sil sme sa
snazili o to, aby sa nam naplnili. Ciefom naSej spolocnosti bolo dosiahnut nielen
zisk, ale aj spokojnost naSich zakaznikov, dobru odozva a takisto obchodné
moznosti do buducnosti.

Pokial iSlo o naSe produkty, nasa firma mala S$iroky zaber. Principom
fungovania nasej spolo¢nosti bol tzv. ,pribeh lenivého Studenta“, ktory si do Skoly
nenosi desiatu, Casto zabuda nielen na svoje Skolské povinnosti, ale aj na sviatky
svojich blizkych. A rieSenie vSetkych tychto jeho problémov sme mu cely Skolsky rok
ponukali my so svojou firmou, pretoze my na to mame ,Capacitu“. Hlavnym
predmetom c¢innosti nasej firmy bolo dodavanie desiat, ktoré zahffiali predaj a
vyrobu toastov, ovocnych poharov, puncu, kavy Ci Caju. Vyrabali sme darCekove
balicky pri réznych prilezitostiach — v modifikaciach sladky, slany alebo kozmeticky.
Okrem toho sme organizovali Skolské akcie na nasej Skole pri réznych prilezitostiach,
¢i uz na Vianoce alebo na Valentina. Pre Studentov sme takisto ponukali moznost
poziCiavania si Skolskych pomécok a su€astou nasho podnikania bola aj vyroba a
predaj Joker Cards, tzv. antiskus$acich zolikov pre Studentov Skoly, ktory ich zachranil
pred odpovedou, ked sa nenaucili.

Finan¢né prostriedky pre nase podnikanie sme na samom zacCiatku ziskali
predajom akcii a tieto peniaze sa zaroven stali zakladnym imanim naSej firmy.
S tymito pociatoCnymi vkladmi sme nasledne naleZite hospodarili a v zavere nasej
podnikatelskej €innosti sme dosiahli priblizne 50 %-tny zisk.

Pbsobenie nasej firmy bolo vybornou skusenostou pre vSetkych z nas. Kazdy
Clen nasej spolo¢nosti sa do vSetkych firemnych aktivit zapajal a nie€omu novému
priuil. Celkovo som ako prezidentka firmy sjej fungovanim spokojna a som
presved&ena, ze do nasho firemného uspechu sme vsetci dali maximum.

Natalia Tkadova

Prezidentka JA Firmy



Personalne oddelenie

PERSONALNE OBSADENIE

Viceprezidentka personalistiky: Daniela Hrékova

Pracovnik oddelenia: Rébert Cmel

Oddelenie ludskych zdrojov upisalo pri zalozeni spolo¢nosti akcie v hodnote 100,- €
v pocte 100 kusov. Upisanim akcii sme ziskali poCiato¢ny kapital pre fungovanie
firmy. V ramci riadenia ludskych zdrojov JA Firmy sme venovali pozornost aj
starostlivosti 0 zamestnancov, sledovali sme ich pracu a dochadzku. Pozornost
sme venovali aj rozhodovaniu o mzdach zamestnancov, ktora pre nich mala
motivaénu hodnotu. Vyplacanie miezd pracovnikov sa uskutoCnovalo podla kfuca,
ktory bol schvaleny v nasej JA Firme.

Za ddblezitu ulohu naSej organizacie sme si stanovili vnasanie jednoty timoveho
ducha a pohody do pracovného kolektivu. Povzbudzovanim jednotlivych ¢lenov sme
sa snazili ocCo najlepSie pracovné vysledky a spokojnost nasSich zakaznikov
a samozrejme aj naSich akcionarov.

Mézeme konStatovat, Ze praca v nasSej Ja Firme utuzila nas kolektiv a prispela
k zlepSeniu nasich vzajomnych vztahov.

Nase oddelenie sa poc¢as fungovania studentskej firmy zaoberalo :

e Planovanim, pocitanim a vyplacanim miezd
e Pracou s akcionarmi

e Pracou so zamestnancami

e Zaznamenavaniu dochadzky

¢ Vytvaranim prijemnej a motivacnej pracovnej atmosféry

Daniela Hrékova

viceprezidentka personalistiky



Oddelenie vyroby

PERSONALNE OBSADENIE
Viceprezident vyroby: Radka Svonavcova

Pracovnici oddelenia: Natalia Faltynkova, Livia Liptaiova,

Kristina Dombrovska

Ulohou nasho oddelenia bolo dosiahnut o najvy$$iu Uspesnost a &o najlepsie
uspokojovat’ naSich zakaznikov. PoCas naSej podnikatefskej cCinnosti sme sa
zameriavali na vyrobu a predaj toastov, baliCkov na rézne prilezitosti a Joker cards,
organizovanie Skolskych akcii pre naSich Studentov a pedagogicky zbor
a poziCiavanie Skolskych pomécok. Z odpadového materidlu sme zacali vyrabat
jednoduchy nabytok, ktory je skoro zadarmo.

Nasim zakaznikom sme priniesli kvalitné vyrobky za vyhodné ceny a zabezpedili tak
ich maximalnu spokojnost. Material potrebny na vyrobu sme ziskali nakupom alebo
od sponzorov. Do vyroby boli zapojeni vSetci Clenovia spolo¢nosti, a tym sa posilnil aj
timovy duch v nasej triede.

1. Vyroba toastov na objednavku
Nasa spolo¢nost’ pravidelne organizovala desiatové obcerstvenie
v podobe bufetu, v ktorom si Studenti a u€itelia mohli objednat
a nasledne zakupit desiatu. Nasu ponuku sme obohacovali o rézne
tematické vyrobky, podla aktualnych prilezitosti, napriklad vianocny Ci
valentinsky punc.

2. Darcéekové balicky
Darcekové balicky takisto dopomohli k zvySeniu nasho zisku. Vyrabali
sme pre nasich Studentov tri druhy balickov — sladky, slany a kozmeticky. Sladky
baliCek obsahoval cukriky, keksik, Zuvac¢ky a ¢okoladu. Slany bali¢ek zahffial chipsy,
tyCinky, crackry a chrumky. V nasom kozmetickom bali¢ku sa nachadzal sprchovy
gél, Sampdn, krém a balzam na pery. Ceny bali¢kov boli primerané pre
Studentov. Zaujemci si ich mohli zakupit v bufete, ale aj na Skolskych akciach
a vyletoch.

3. Joker cards
Nasa spolo¢nost ponukala Studentom moznost zakupit’ si Joker Cards
v hodnote 2€. Joker Cards je mozné vyuzit' v pripade, Ze sa Student
nepripravil na vyudovaciu hodinu. Student ju méze pouzit iba na Ustnu
odpoved alebo 5-minutovu pisomku. Karticka sa méze vyuZzit dvakrat za




Skolsky rok.

4. Organizovanie Skolskych akcii
Zaoberali sme sa tiez organizaciou roznych Skolskych
podujati, ktoré sme prispésobovali aktualnemu sviatku.
Studenti mali moznost zu&astnit sa rozliénych sutazi,
v ktorych mohli vyhrat vecné ceny. Akcie obohacovali aj
vystupenia nasich talentovanych Studentov.

5. Pozi€iavanie Skolskych pomécok
VVzhfadom na nezodpovednost dneSnych Studentov sme sa
rozhodli zriadit' pozZiCovriu Skolskych pomécok. V pripade, Ze si
Student zabudol urcitu Skolsku pomécku , my sme mu ju za
symbolicky poplatok pozicali. Nasa poziCovia obsahovala
pravitka, ceruzky, pera, gumy a kalkulacky.

Radka Svonavcova

viceprezidentka vyroby



Oddelenie marketingu a predaja

PERSONALNE OBSADENIE:
Viceprezident marketingu: Adriana Kos¢éova

Pracovnik oddelenia: Martin Janitor

Cielom marketingového oddelenia nasej JA Firmy bola reklama naSich vyrobkov, a
tym nasledna podpora predaja vyrobkov a sluzieb. Na Cinnost nasej spolocnosti sme
upozornovali Studentov Skoly plagatmi, ktoré sme umiesthovali vo vestibule, na
chodbach, na dverach naSej u€ebne a v jednotlivych kmefiovych u€ebniach. Plagaty
sme vyrabali sami, aby sme znizili naklady. Okrem plagatov sme sa iniciativy chopili
aj my sami a osobne sme navstevovali jednotlivé triedy a snazili sa oboznamit’ nasich
potencionalnych zakaznikov o €innosti nasej firmy.

Pri praci, ktoru sme si zvolili, sme zistili, Ze je vzdy dblezitd a potrebna komunikacia
medzi predajcom a zakaznikom. Myslim si, Zze vSetci zamestnanci oddelenia
marketingu a predaja pristupovali k praci velmi zodpovedne a velmi rychlo sa odhalili
uspesné predajné typy, ktoré dokazu predavat, typy, ktoré dokazu tvorit, kreativne
mysliet a typy, ktoré dokazu napady zrealizovat. VSetci sme sa vzajomne dopifiali a
vznikajuce problémy sme zvladali s usmevom hned v zarodku.

Co pontikame?



NasSim hlavhym ciefom uz od
samého zaCiatku bolo ulahCit
a sprijemnit zakaznikom c€as, ktory
spoloCne travia na vyucCovani.
A prave preto sme sa rozhodli
predavat na mieste pripravované
toasty, ktoré si mohol Ziak alebo
ucitel vybrat’ podla vlastnej chuti na
zaklade cennika, ktory sme mali
vzdy  poruke. Taktiez  sme
organizovali Skolské akcie, na
ktorych sme tieto toasty ponukali
ako obcerstvenie.

Okrem akcii, sme usporiadali aj
rézne sutaze, ako napriklad Kral
a Kralovna $koly, kde sa mohol

zapojit kazdy a vyhrat pekné ceny, ktoré sme sami zabezpecili. Vefmi uspeSnym
produktom su aj nase darCekové balicky, tie si mdézu nasi spoluziaci a ucCitelsky zbor
zakupit' po€as celého roka podfa vlastnej volby a za naozaj vyhodné ceny. Balicky
mame vzdy pekne schované a pripravené na ich okamzité odovzdanie.

Mysleli sme ale aj na to, Ze kazdy jeden z nas sa niekedy nestihne naucit
na hodinu, a tak sme priniesli do nasej Skoly aj takzvané Joker Cards, ktoré
nepripravenych ziakov dokazali uvolnit od ustnej odpovede. Kazdy tento Zolik
N ' bol schvaleny a podpisany nasou pani riaditelkou.
—_ Kde nas mozete
zastihnut?
Kedze my sami sme Ziaci
Stvrtého rocnika, rozhodli sme sa




pracovat rovno v naSej triede,
ktoru méZzZete najst na adrese
SSOS Postupimska 37, na
druhom poschodi. Najdete nas
vIiV. Ab triede, kde Vas
zakazdym s velkou radostou
obsluzime.

Cena

Pri tvorbe ceny sme sa snazili
mysliet hlavne na to, Ze nasi
zakaznici su predovSetkym mladi
Studenti, ktori so sebou do Skoly
nenosia velky obnos penazi.
Nasim ciefom bolo zostavit taky
cennik, ktory by vyhovoval naozaj
kazdému - aj nasim
spotrebitefom, aj nam.

Sme zastancami tvrdenia, Ze pozitivna skusenost je najlepSia reklama, a tak sa vzdy

Zapekany sendvi¢ 0,70
Nezapekany sendvi¢ 0,60

Sladky sendyvic 0,80
Slany balicek 2,50
Sladky balicek 3,50

Kozmeticky balicek 5,50

Joker Card 1,00

snazime odviest nasu pracu ¢o najlepsSie a najefektivnejsie.

Adriana KosScova
viceprezident marketingu



Oddelenie financii

PERSONALNE OBSADENIE
Viceprezidentka financii: Ludmila Macova

Pracovnicka oddelenia: Sofia Pastorova

Finan¢né oddelenie nasej JA Firmy sa poCas fungovania spoloCnosti staralo o
vSetky financie spoloCnosti tak, ako sa aj zaviazalo v podnikatelskom plane.
Podavalo spravy o stave financii manazmentu, zapisovalo vSetky transakcie, riadilo
chod dokumentacie a viedlo jednoduché uctovnictvo.

Nasa firma nikdy nemala nedostatok finan¢nych prostriedkov ani nevykazovala
stratu. Doteraz sa nam darilo plnit finanény plan. Financné oddelenie malo na
starosti spravu financii, ktora zahffhala kontrolu finanénych transakcii, vedenie
uctovnictva, zhromazdovanie a vyhodnocovanie zisku a iné €innosti s tym spojené.

Vynosy Ciastka
Vianoc¢né trhy 53 €
Darcekové balicky 36 €
Joker Cards 22 €
Valentinska besiedka 43,41 €
Spolu 154,41 €
Naklady Ciastka
Spotreba materialu 81,44 €
Registraény poplatok firmy 5€
Skolenie manazmentu 5€
Registracny poplatok na sut'az 5€
Spolu 96,44 €
Polozka Ciastka
Zisk pred zdanenim 57,97 €
Dan (21 %) 12,17 €

Cisty zisk 4522 €



Navrh na rozdelenie zisku

Polozka Ciastka
Dividendy 60 % 2713 €
Likvidacia 10 % 4,53 €
Tantiémy 15 % 6,78 €
Charita 15 % 6,78 €
Spolu: 4522 €

Rozdelenie ¢istého zisku

Charita;
6,78 €

Ludmila Macova

viceprezidentka financii



