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Zakladna charakteristika
JA Firma IHM

Zakladné informacie:

Obchodné meno: IHM, JA Firma
Sidlo: Martina Razusa 1, 911 29 Trenéin

Vyucuje: Ing. Erika Senkova
Pocet ¢lenov: 21
Datum zaloZenia: 2. 9. 2016

Zakladné imanie: 100 €
Pocet akcii: 100 ks
Hodnota jednej akcie: 1 €

Predmet ¢innosti poskytovanie sluzieb
vyroba a predaj vlastnych vyrobkov

Organy spolo¢nosti:

Valné zhromazdenie: najvyssi organ spolo¢nosti

Predstavenstvo:

prezidentka Denisa BalaZova

viceprezidentka marketingu Kristina Ptackova

viceprezidentka I'ud. zdrojov Kristina Hiklova

viceprezidentka vyroby a sluzieb Lenka Novotna

viceprezident financii Nikolas Stastny
S
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Produkt

Vsetky naSe vyrobky sme vybrali na
zaklade prieskumu trhu, ktory sa
vykonal nanasej Skole. Zapojili sa
viiom  vSetky nase  triedy.
V prieskume sme sa snazili zistit
potreby naSich zdkaznikov. Podla
jeho vysledkov sme zistili, Ze o naSe
produkty je naozaj vel’ky zaujem.

Nas prvy vyrobok, ktory pontkame,
je inovativny stojan na jablka. Sluzi
ako prakticki vec do kuchyne
a zaroven plni ulohu dekoracie, ktora
krasne ozivi kazdi kuchyiu. Dokéaze
ocarit’ nejednu domacu gazdinku.

Dal§im  produktom  sG  naSe
Antistresky, ktoré napomahaji pri
kazdodennom strese ¢i uz kvoli
Skole, préaci, ¢ kvoli inym
povinnostiam. Su to antistresové

omalovanky pre kazda vekovua
kategoriu, ktoré su skvel¢é na
uvolnenie arelax. S0 dostupné
V roznych témach.

A posledny nas produkt st rucne
mal'ované tenisky. V prieskume sme
zistili, ze zédkaznikov zaujali vd’aka
tomu, Ze si nemusia kupovat’ nové
a predrazené tenisky v obchode.
Stac¢i si zobrat' nejaké staré z domu
alebo kupit’ lacné biele tenisky a my
Vam ich vlastnoru¢ne pomalujeme
podl'a Vasich predstav.

Sluzby, ktoré naSa firma ponuka, su
laminovanie  a hrebetiova  viézba.
Ked’Ze sluzby robime v rdmci nasej
Skoly, pre Studentov s0 velmi
vyuzitelné, potrebné aza dobru
cenu.
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Marketing

Marketing

Od zalozenia spolo¢nosti sme chceli
priniest’ na trh produkt, ktory by bol
inovativny, kreativny a neznamy
medzi ludmi okolo nas. Pri
marketingu sme sa rozhodli vyuzit
osvedCenu stratégiu 4P (product,
price, place, promotion).

Miesto

Miesto, na ktorom sme ponukali
naSe vyrobky, bola Obchodna
akadémia Milana HodZu v Trencine.

Cena

Pri tvorbe ceny sme sa opierali
hlavne o prieskum trhu, o finan¢né
moznosti naSich zadkaznikov, o
naklady na vyrobu a ostatné naklady.
Cena naSich vyrobkov a sluzieb
koreSponduje s naSim  podni-
katel'skym planom.

O maximalizaciu naSich trzieb sme
sa snazili vhodnou propagaciou
naSich produktov.

Stojan na jablka — 9,90 €
Antistresky — 0,80 - 1,50 €
Ruc¢ne malované tenisky — 5 €

Laminovanie — 0,50 €

Hrebenova viazba — 1,30 €
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Propagacia
Online propagacia:

Na propagaciu  vyuzivame
najmad nasSu stranku na socialne;
sieti  Facebook, ktora je
prepracovand a ponuka zakaz-
nikom informacie o naSej firme,
produktoch a novinkéch.

Offline propagacia:

Pre offline propagaciu naSich
produktov sme vyuzili najma
reklamné letdky rozmiestnené
po celej Skole. Takisto sme
naSim zdkaznikom vysvetlili
ucel naSich produktov, na ktore
sa mohli rovno aj pozriet’.

Financie

Od uvedenia na trh sme
vrozmedzi jedného mesiaca
predali prvych 12 kusov naSich
produktov.  Konkrétne iSlo
0 vymalovanky — antistresky.
Na d’alSom produkte — stojane
sme dlho pracovali, jeho predaj
sa uskutotni pocas veltrhu
podnikatel'skych talentov, ale
mame aj objednavky zradov
ucitelov nasSej Skoly. Predaj
treticho  produktu, o ktory
prvotne  zdujem  bol, sa
nepodarilo zrealizovat’.
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Hodnota (€)
Material 9,60
Sluzby 16,50
Marketing 5,00
Platy 2,40
Ostatné 0,00
Spolu 33,50

Sluzby

.....

Cisty zisk
Dan

Spolu

100

20
0,00
29,63
7,87
126,00

Nazov Predané Prijem (€)
Laminovanie 80 40
Hrebenova viazba 10 13
Produkty

Vyrobok Predané Prijem (€)

Antistresky 12 18,00

Stojan 0 0,00

Tenisky 0 0,00

Dan 21% (€)

Cisty zisk (€)

7,87
29,63
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Celkova analyza zisku

Prijmy spolo¢nosti tvorili predané akcie (100 kusov, kazdd po 1€), predaje
produktov a poskytovanie sluzieb. VsSetky nase  naklady boli platené
Z pociatocného kapitalu. Nasa spolo¢nost by mohla dosiahnut’ eSte lepsSie
vynosy so zameranim na SirSie spektrum cielovej skupiny. Nase predajné cisla
nie su najvyssie, ale mozeme sa pysSit tym, Ze sme dokdzali predat’ kvalitné
vyrobky a pri vyrobe inovativneho produktu sme sa ststredili na vyuzivanie
odpadovych materidlov.

Z priestorového hl'adiska sme boli predajne najispesnejsi na promo akcii, ktora
sa konala unas vo vestibule $koly, kde sme boli v priamom kontakte so
zakaznikmi a ti mali moznost’ pocut’ kazdy detail, ktory ich zaujimal v priamej
konverzacii.

Najuspesnej§im produktom sa stali Antistresky, ktoré vzbudili velky zaujem.
Ich predaj tvoril zatial’ 100% vsetkych predanych vyrobkov.

Co sa tyka trzieb v oblasti sluzieb, mozeme byt spokojny. Ko koncu existencie
naSej JA firmy by sme chceli tieto trzby eSte zvysSit vdaka hrebefiovému
viazaniu dokumentov pre Ziakov nasej Skoly.
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Manazment

Organizacnd  Struktira spo-
lo¢nosti  bola rozdelena do
Styroch  hlavnych  odvetvi,
menovite financie, predaje,
marketing aludské zdroje.
Kazdy z21 Studentov mal
osobitné ulohy v odvetvi, kde
posobil  abol  sprevadzany
hlavnymi zasadami naSho timu.
Pocas vedenia nasej firmy sme
mali to Stastie intenzivne
budovat’ naSe schopnosti celej
organizacie. Veci ako technicky
dizajn, webovy  marketing
a produkcia boli v plnej miere
iniciovan¢  Studentmi  naSej
skupiny.

Aj ked sme =zacali ako
kolegovia, mnoZstvo prace
a usilia, ktoré priniesli vSetci 21
Studenti nas stmelilo a vytvorilo
naSu IHM rodinu. NaSe hlavné
zéasady sa netykali iba uspechu,
ale boli orientované aj na l'udi.

Buducnost’

Napriek dlhému a naro¢nému
vyskumu néaSho produktu sme
velmi radi, 7e sa nam ho
podarilo poskytnut’ spolo¢nosti
v predajnej podobe.

Aj S pomerne kratkym
posobenim na trhu si uz teraz
vieme stanovit’ ciele do
buducnosti:

1. Priniest’ na trh d’alSie
modely univerzalnych
stojanov na ovocie

2. VylepSit’ uz predavané
modely
- neustale komunikujeme

so zdkaznikmi a snazime
sa na§ produkt ¢o najviac
priblizit ich idealom.
Sme ochotni uviest’ nase
produkty v novych far-
bach, tvaroch, mate-
rialoch.

3. ZjednodusSit’ predaj na
webovej stranke
- Chceme ponuknut’ zakaz-

nikom pohodlnej$iu moz-
nost’ nakupu
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Prilohy




