JA Slovensko

Clen skupiny JA Worldwide

ELMADE, JA FIRMA

Evanjelické Ljceum
Vranovskd 2707/2, 851 01 Bratislava

»

@ @elmade.ja

elmade.lyceum@gmail.com

K4

elmade@evlyceum. sk,

2017/2018



OBSAH

% Prihovor prezidenta ... .............coeeeeeveeveeveeees ee e

< Organizacnd Struktura firmy............ccceeeeev v nn ..
% Oddelenie ludskych zdrojov ................................

< Oddelenie VIToDY ..........cccoooeoeioieieeieeaee e e e
0 Ukazka produktov ... .............ccccoeiiiiieiis et e e e e e e,

% Oddelenie financii ..................ccccovveeveeveevee ee e,
B TADULKY ... oot et et e e e e e e e e e e e e

< Oddelenie marketingu ...............cccoeeeeeeeeeevecn s



Uvodné slovo prezidenta

Vazeni akcionari,
Elmade JA firma bola zalozena pred takmer tromi mesiacmi a ja, ako prezident spolocnosti,
si dovolim tvrdit’, Ze mame za sebou takmer Stvrt’ roka tispesného fungovania.

Vdaka naSim produktom sa nam podarilo ozivit' lyceistického ducha, a taktiez aj
trochu viac scelit komunitu. NaSim merchom sme dokdzali oslovit’ nielen Studentov a
ucitel'ov, ale aj absolventov, ktori boli nasou pracou nadchnuti.

Po stranke fungovania firmy sa
nam darilo. Takmer ihned’ po zalozeni firmy
sme sa naStartovali a zacali sme vyrdbat’ a
predavat’ o sto Sest, o mozeme vidiet’ aj na
tabul'kach (str.6) vo finan¢nej projekcii.

Po vnUtornej stranke firma
napreduje. Komunikacia medzi
zamestnancami je efektivna, a to aj vdaka
usmeriiovaniu  zo  strany ulitela a
konzultantky p. Chovancove;.

Na zéaver by som sa chcel este za
celt firmu pod’akovat’ neziskovej organizacii
JA Slovensko, vd’aka ktorej mohla naSa firma
vzniknut, a vd’aka ktorej sme my, Studenti,
dostali unikatne prileZitosti zlepSovat’ nase
schopnosti vo sfére ekondmie a podnikania,
ako aj ostatnych odvetviach s nimi
stivisiacimi, na roznych semindroch a
workshopoch.

prezident Elmade, JA firma
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Zodpovednostou a napliou prace timu l'udskych zdrojov bola prevazne kontrola a
vedenie dochadzky, spracovavanie udajov o akcionaroch a mzdach.

Medzi vyznamnu ulohu timu bezpochyby patrila aj zodpovednost nadvézovat’ a
kultivovat dobré medziludské vztahy medzi zamestnancami ako aj odkomunikovanie

zéavaznych problémov manazmentu firmy.

Tim HR sa taktiez podiel’al na propagécii firmy, ako aj pomahal pri samotnom predaji

vyrobkov.



Vyroba

Nasa podnikatel'skd ¢innost’ bola zamerané na poskytovanie merchu pre ucitel'ov a Studentov
naSej Skoly. O ¢o mali naSi ucitelia a Studenti zaujem sme zistovali formou dotaznikov.
Vyhotovené produkty su svetre a tricka s logom nasej Skoly, ktory navrhla nasa firma
Elmade.

Vdaka tymto produktom sa ndm podarilo spropagovat’ meno nasej Skoly. Tieto vyrobky su
jedine¢né vd’aka vyhodnej cene a nezvyc¢ajnému dizajnu.

Zo Sirokého vyberu firiem, ktoré poskytuju potla¢ na textil, sme si urcili svojho primarneho
dodavatel'a — MerchYou, s.r.o. Nasim zaloznym dodavatelom je firma Repre, s.r.o..
Prostrednictvom né&sho priméarneho dodavatela sme schopni dodat nasSim zdkaznikom
produkty v dobrej kvalite za vyhodnt cenu.

Vyrobny postup je nasledujuci: zistovanie poziadaviek zakaznikov prostrednictvom Google
dotaznikov. Nasledovné zhotovenie designu na potla¢ pre mikiny alebo trickd. Od uhrady
faktury sa za¢ne vyrobny proces, ktory trva 10 - 15 dni.

Prvym produktom firmy Elmade boli trickd, ktoré sme uviedli na trh pocas dita otvorenych
dveri Evanjelického lycea. Tric¢iek bolo vyrobenych 30 kusov. Predaj bol vel'mi tspesny.
Tieto tricka bielej farby s Ciernou potlacou vo formate A sa ndm podarilo vypredat’ pocas
tohto jedného dna.

Dalsim produktom boli bordové svetre. Svetrov bolo vyrobenych 50 kusov v réznych
vel'kostiach. Produkt sa predavali pocas prestavok a trval priblizne dva tyzdne. Aj napriek
tomu mdézeme skonstatovat’, Ze predaj svetrov bol UspesSny. VSetky svetre boli vypredané a
zakaznici spokojni. Tento raz bola velkost’ tlace na svetroch vécsia nez na trickach a to vo
formate A4.

Nasa vizia do buducnosti je nasledovna:

- chceme rozsirit’ na$ produkt aj medzi absolventov ktori, ako zatial’ vieme, o $kolsky merch
prejavuju vel’ky zaujem (oslovenych potencidlnych zakaznikov bola zhruba 400)

- taktiez planujeme rozsirit’ naSe posobenie aj na inych Skolach, Ze by sme im vyrabali a
dodali merch s ich ndvrhom

- uvazujeme aj nad rozsirenim nasSho produktového portfolia o d’alSie merch produkty, napr.
ponozky ¢i trickd a svetre v inom farebnom prevedeni.

- planujeme nadalej realizovat’ analyzu trhu s cielom mapovania potrieb nasich zdkaznikov
a nasledne prispdsobit’ vyrobu smerom k naplneniu tychto potrieb



Ukazka naSich produktov:

-:-.uh‘-p:!q'.q'ﬂ-

Obrazok ¢. 1 Hotovy produkt — tricko s potlacou Obrazok ¢. 2 Navrh Tricka v ¢iernom
Evanjelického lycea prevedeni

Obrazok ¢. 3 Hotovy produkt — sveter s potlaou  Obrazok ¢. 4 Navrh svetra v ¢iernom prevedeni
Evanjelického lycea



Finan¢né oddelenie

Pocas doterajSieho obdobia dohliadalo oddelenie financii na spravny chod finanénych
tokov vo firme. Predaj tovaru bol vzhl'adom na finan¢ny plan Ciastocne pozmeneny, no
prebiehal kazdy deil podl'a stanovenych smien. Financné zdznamy sa uchovavali v dvoch
formach, a to elektronickej 1 papierovej. Kazdy deni po ukonceni predaja sa prekontrolovala
evidencia, a bolo spisané zhrnutie o dennej trzbe. Nasledne sa v tyzdilovych intervaloch
odvadzala hotovost’ na ti¢et v Tatra Banke.

V oddeleni vSeobecne vladne spokojnost’, pretoze firma ispeSne absolvovala danova
kontrolu nariadenu spolo¢nost'ou Junior Achievement. Kladne taktiez hodnotime aj vyvoj
predaja, kedze vSetky vyrobené produkty boli predané, a to so ziskom viacsim ako sme
predpokladali v podnikatel'skom plane.

VYNOSY PLAN SKUTOCNOST
Merch 770,00€ 1070,24 €
Spolu 770,00€ 1070,24 €

Tabulka ¢.1: Vynosy z predaja produktov

NAKLADY PLAN SKUTOCNOST
Nakup textilu s 500,10€ 630,84 €
potlacou
vyplaty zamestnancov 100,00 € 70,00 €
Spolu 600,10€ 700,84 €

Tabul'ka ¢.2: Naklady firmy na merch a vyplaty zamestnancov

CISTY ZISK PO ZDANENI

Zisk pred zdanenim 369.4 €
Dan z prijmov 81,27 €
Celkom 288,13 €

Tabulka ¢.3: Zisk a zdanenie zisku



ROZDELENIE CISTEHO ZISKU

Dividendy 273,72 €
Charita 11,53 €
Likvidacia firmy 2,88 €

Celkom 288,13 €

Tabulka ¢.4: Rozdelenie ¢istého zisku

Rozdelenie ¢istého zisku

likvidacia firmy
1,0%

charita

4,0%

dividendy
95,0%

Graf ¢.1: Rozdelenie ¢istého zisku



Oddelenie marketingu

Marketing bol a stale je vel'mi ddlezitou sucastou predaja a je kI'ic¢ovy pre budovanie
celkového povedomia. Z tohto dévodu sa marketingové oddelenie firmy ELMADE usilovalo
o maximalnu propagaciu firmy a jej produktov. Verime, Ze nase marketingové stratégie
funguji vel'mi dobre, o com hovoria aj vysledky doterajsieho pdsobenia firmy na pode nasej
Skoly.

Nasa ELMADE firma zacala pracovat’ na vyrobe Skolského merchu, ktory sam o sebe
plni funkciu propagacného materialu. Nasa ciel'ova skupina su Studenti a zamestnanci Skoly a
preto sme marketingovi kampaii zacielili prave na na toto miesto — $kolu.

Firma ELMADE sa prezentovala na $kolskych akciach ako bol napriklad Skolsky ples
alebo Den otvorenych dveri. Pravidelne informujeme o novinkidch a produktoch naSej
spolo€nosti na Skolskych stretnutiach ako je napriklad Chappel - pravidelna, raz tyzdinovy
bohosluzba vzhl'adom na cirkevny charakter nasej Skoly.

Povedomie o nasich produktoch sme roz§irovali aj na socidlnych sietach hlavne na
Instagrame, kde sme pravidelne uverejiiovali fotky a aktuality ako aj dotazniky, ktoré
Castokrat sluzili ako prieskum trhu. Prieskum trhu bol pre vznik nasho produktového
portfofia strategicky. Nasa firma je prezentovana aj na internetovej doméne nasej Skoly
Evanjelické lyceum, kde boli popisané nase doterajSie uspechy.

Nasi zakaznici boli vzdy riadne informovani o tom ¢o produkujeme a preto sa
modzeme tesit’ vel'kej popularite a dopyt po naSich produktoch je evidentny. Vd’aka adaptacii
na dopyt, ktory sme zistovali prieskumom trhu pomocou online dotaznikov sme dokézali
vyhoviet’ zdkaznikom a zvolit’ najvhodnejsi dizajn a farbu naSho merchu.

Oddelenie marketingu nezahal'a a momentéalne pracujeme na propagacii nasho merchu
u absolventov nasej Skoly.

Prijemnym povzbudenim boli spokojni zdkaznici ale aj pochvala od ucitelov a
konzultantky, ktori ocefiuji originalitu merchu a nasu snahu zviditelnit' nielen nés ale aj
samotnu Skolu.
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Don't take the L,
take ELMADE

Obrazok ¢. 5 Instagram konto - @elmade.ja



LOMING TOGETHER IS A
BEGINNING; KEEPING TOGETHER I3
PROGRESS; WORKING TOGETRER IS
SUCCESS.

HENRY FORD



