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Vazeni akcionari,
nasa firma s nazvom SlovaMex, Ja Firma vznikla vdaka moznosti,
ktoru nam ponukla spolocnost’ Junior Achievement Slovensko. Spolo¢nymi

silami sme ju vybudovali my, Studenti bilingvalnej sukromnej obchodnej

akadémie v Nitre.

Nasim hlavnym cielom bolo zaloZenie funkénej spolo&nosti, ktora nas
uvedie do zivota podnikania a nauci nas vSetky potrebné veci k chodu firmy.
Vdaka nasej firme sme sa dozvedeli ako realne podnikanie vyzera a taktiez na
Co sluzi marketingova €i personalna cinnost. Okrem iného sme si vylepsili

i naSe komunikacéné schopnosti.

Dal$im cielom nasej spolognosti bolo dosiahnutie zisku, ale aj dobrej

odozvy nasSich zakaznikov a takisto obchodné moznosti do buducnosti.

Principom fungovania nasSej spoloCnosti bolo poskytnut’ nielen
Studentom nasej Skoly moznost’ zlepSit’ svoju kazdodennu stereotypnu rutinu.
Podarilo sa nam sprevadzkovat' Skolsky bufet, v ktorého ponuke bol Siroky
sortiment sladkych atak isto i slanych dobrét. Dalej sme realizovali tlaga
predaj Skolskych Casopisov, v ktorych si Studenti mohli pripomenut’ nase
absolvované akcie a vylety, dozvediet' sa o najnovSich veciach zo sveta,
precitat’ si svoj horoskop dokonca i vylustit’ krizovku. Hlavnu ulohu v ¢asopise
zohral tzv. “neskusacik®, ktory Studentov ospravedinil za nedostatocné
vedomosti. Okrem iného nasa spoloCnost’ organizovala Skolské akcie ako
napriklad vylet do vianoc¢nej Viedni.
Dalsim bodom fungovania nasej spoloénosti bola vyroba a predaj vlastnorué¢ne
vyrobenych vyrobkov k prilezitosti réznych sviatkov a inych vyznamnych dni.
Najvacsi uspech zozali vianocné ozdoby v podobe tu€niakov a prirodné

mydIa.



Finanéné prostriedky sme ziskali na zaCiatku Skolského roka vdaka
predaji akcii vramci celej nasej Skoly. Ziskané peniaze sa stali nasim

zakladnym imanim a pocas celého obdobia sme s nimi nalezite hospodairili.

Vdaka pésobeniu nasej firmy sme vSetci nadobudli nové skusenosti
a ziskali nové vedomosti. Veduci jednotlivych oddeleni odviedli kus prace a aj
preto nasa spoloCnost’ zozala taky uspech. VSetci sme tvrdo pracovali a ja ako
prezidentka firmy som spokojna s fungovanim a chodom nasej firmy. Som

presvedcena, ze sme zo seba vydali maximum.

lvana Fehérova

Prezidentka JA Firmy



Personalne oddelenie

Viceprezident personalistiky: Viktor Durian
Pracovnici oddelenia: Samuel Halmes, Kareem Belgharbi, Rebeka
Mikulasikova
Oddelenie Tudskych zdrojov upisalo pri zaloZeni spolo&nosti akcie
v hodnote 240,- € v pocCte 80 kusov. Upisanim akcii sme ziskali poCiatoCny
kapital pre fungovanie firmy.
NaSe oddelenie sa poc€as fungovania Studentskej firmy SlovaMex
zaoberalo predovSetkym planovanim, pocitanim a vyplacanim miezd, pracou
s naSimi zamestnancami aj akcionarmi a déraz bol v neposlednom rade
kladeny ina vytvorenie prilemnej a motivacnej pracovnej atmosféry.
V ramci riadenia ludskych zdrojov JA Firmy sme venovali pozornost’ aj
starostlivosti o zamestnancov, sledovali sme ich pracu a dochadzku.
Za ddlezitu ulohu naSej organizacie sme si stanovili vnasanie jednoty
timového ducha a pohody do pracovného kolektivu. Povzbudzovanim
jednotlivych clenov sme sa snazili o ¢o najlepSie pracovné vysledky a
spokojnost’  nasSich zakaznikov asamozrejme i naSich akcionarov.
Mézeme konStatovat, ze praca v nasej JA Firme utuZila nas kolektiv a

prispela k zlepSeniu nasich vzajomnych vztahov.

Viktor Durian

Viceprezident pre ludské zdroje



Vyrobné oddelenie

Viceprezident pre vyrobu: Eva Cokova
Pracovnici oddelenia: Martina Psotova, Radoslava Bohumelova, Nikola

Sokova, Simona Bartova, Bianka Hubinska

Hlavnym cielom nasho oddelenia bolo predovsetkym prist na trh
s produktami, ktoré uspokoja potreby naSej cielovej skupiny, C¢ize
predovetkym Ziakov a pedagégov nasej $koly. Pogas nadej podnikatelske;
cinnosti sme sa tak rozhodli zamerat’ predovsetkym na vedenie Skolského
bufetu, tla€¢ Skolského €asopisu, organizovanie réznych spolo¢enskych akcii Ci

vyrobu a predaj vlastnych vyrobkov.
e Vedenie Skolského bufetu

Primarnym podnikatelskym cielom nasej $tudentskej firmy bolo vedenie
Skolského bufetu, ktory by bol dostupny pocas celého vyucovacieho
procesu predovSetkym ziakom, ale v neposlednom rade i pedagégom nase;j
Skoly. PocCas Skolského roka sme priebezne zistovali potreby naSich

zakaznikov a obohacovali sortiment o Zelané produkty.
o Tlac¢ Skolského Casopisu

Aby sme obohatili a ozivili zivot na nasej Skole, rozhodli sme sa aj pre tla€
a predaj Skolského mesacnika, ktorému sme dali nazov ,Gossip“. Ziaci
a pedagogovia si tak mohli zaspominat’ na uplynulé akcie a udalosti,
vyplnit" krizovku, dozvediet' sa r6zne zaujimavé novinky nielen zo sveta
ekonomiky — no najvacsim lakadlom sa pre kazdého stal tzv. ,Neskusacik®,
ktory mohli Studenti vyuzit’ ako ospravedinenie, ze sa nepripravili na danu

vyuc€ovaciu hodinu.



e \yroba vlastnych produktov

Praca $lachti — presne to sme si povedali aj my, a tak padlo rozhodnutie
rozSirit nasu Cinnost’ aj o vyrobu vlastnych produktov. Najvacsi uspech
zozali nase vyrobky s viano¢nou tematikou — vence a rézne ozdoby pre
malych ivelkych. Okrem toho sme sa pustili aj do vyroby mydiel na

prirodnej baze, 8o ocenilo Siroké spektrum spotrebitelov.
e Organizovanie Skolskych akcii

Aby kazdodenny stereotypny zivot Studenta nebol na naSej Skole taky
nudny, doplnili sme knaSej Cinnosti aj organizaciu Skolskych akcii.
Podarilo sa nam napriklad pripravit' pre Ziakov vianoCny zajazd do Viedne
spojeny s prehliadkou Cokoladovne v Kittsee, alebo navstevu Mikulasa

v jednotlivych triedach.



Oddelenie marketingu a predaja

Viceprezident marketingu: Emma BenedikoviCova
Pracovnici oddelenia: Bianka PolCikova, Felipe Heredia Gonzalez,

Cynthia Pindesova, Laura Haringova

Cielom marketingového oddelenia nasej JA Firmy bola reklama nasich
vyrobkov, a tym nasledna podpora predaja vyrobkov a sluzieb. Na ¢€innost’
nasej spoloCnosti sme upozoriovali Studentov Skoly osobnymi navstevami
jednotlivych tried nasSimi zamestnancami nie len z marketingového oddelenia.

Snazili sme sa oboznamit' nasich potencionalnych zakaznikov o ¢innosti nasej

firmy, o naSich vyrobkoch i sluzbach.

Myslim si, ze vSetci zamestnanci oddelenia marketingu a predaja
pristupovali k praci veimi zodpovedne a velmi rychlo sa odhalili uspes$né
predajné typy, ktoré dokazu predavat, typy, ktoré dokazu tvorit, kreativne
mysliet’ a typy, ktoré dokazu napady zrealizovat. VSetci sme sa vzajomne
dopifnali a vznikajlce problémy sme sa snazili vyrie$it s ismevom na tvari

hned na zaciatku.

Nasim hlavnym cielom uz od samého zagiatku bolo ulahéit’ a sprijemnit
zdkaznikom Cas, ktory spolo¢ne travia na vyu€ovani. A prave preto sme sa
rozhodli otvorit’ si v triede bufet s moznost'ou vyberu réznych sladkosti, vod ale
i slanych pochutin, ktoré si mohol Ziak alebo ugitel vybrat' na zaklade cennika,
ktory sme mali vzdy poruke. TaktieZ sme organizovali Skolské akcie, ako napr.
Viano¢na Vieden, kedy ziaci naSej Skoly navstivili vianoCné trhy ale
absolvovali i exkurziu v &okoladovni. Velmi Uspesnym produktom su aj nase

hand-made mydIa.



Dal$im produktom nasej firmy je aj $kolsky asopis SlovaMex, ktory
vychadza raz za dva mesiace a najdete vnom rdézne sezénne Cclanky
v slovenskom, anglickom ale i Spanielskom jazyku. Mysleli sme taktiez aj na
to, Ze kazdy jeden z nas sa niekedy nestihne naucit’ na hodinu, a tak sme
k Casopisu prilozili tzv. neskusacik, ktory bol schvaleny a podpisany nasou
pani riaditelkou. Jeho udlohou je nepripravenych Ziakov uvolnit od Ustne;j
odpovede.

A kde nas mbdzete zastihnit? Kedze my sami sme ziaci Stvrtého roc¢nika,
rozhodli sme  sa pracovat rovno v  naSej triede, ktoru
mozete najst na adrese SSS Sturovo — EP Nitra, Stdrova 22, na prvom
poschodi. Najdete nas v IV. B triede, kde Vas zakazdym s velkou radostou

privitame a obsluzime.

Cena
Produkt Cena
Pri tvorbe ceny sme sa snazili mysliet’ hlavne na | « .
Casopis +
to, Zze nasSi zakaznici su predovSetkym mladi A 1€
neskusacik
Studenti, ktori so sebou do $koly nenosia velky od 0.3 —
obnos pefazi. Nasim cielom bolo zostavit taky Vody v bufete 1€
cennik, ktory by 0d 0,5 -
: . : .. | Sladkosti
vyhovoval naozaj kazdému - aj naSim 0,8€
spotrebitelom, aj nam. Slané pochutiny
1€
L - : . (Cipsy, pukance)
Myslime si, ze pozitivna skusenost’ je
Mydla 3€

najlepsSia reklama, a preto vkladame do nasej
prace vzdy to najlepsSie. Snazime sa byt’ ¢o najefektivnejsi, avSak nie na ukor

kvality nasSich sluzieb a produktov.
Emma Benedikovicova

Viceprezident pre marketing



Oddelenie financii

Viceprezident marketingu: Bibiana MiSkolciova

Pracovnici oddelenia: Michaela Holubcova, Tereza Viznerova, Bianka

Hubinska

Financné oddelenie JA Firmy SlovaMex sa ku dnu 28.2.2018 staralo

o financie spolognosti v stlade s podnikateiskym planom. Evidovalo véetky finanéné

toky spolo¢nosti, riadilo chod dokumentacie a podavalo spravy o stave financii.

Prijmy z podnikatelskej &innosti (k 28.2.2018)

Suma
Prijmy z predaja tovaru 221,95-
Prijmy z predaja vyrobkov 173,73-
Prijmy z predaja sluzieb 780,-
Prijmy spolu (eur) 1155,64-

Vydavky na podnikatelsku &innost’ (k 28.2.2018)

Suma
Vydavky na material 41,35-
Vydavky na nakup tovaru 169,50-
Vydavky na poskytovanie sluzieb 535,10-
Iné vydavky 18,60-
Vydavky spolu (eur) 764,55-

Vysledok hospodarenia (k 28.2.2018)

Prijmy spolu 1155,64-
Vydavky spolu 764,55-
Dan z prijmu JA Firmy (21 %) 82,12-
Predbezny disty zisk (eur) 308,97-

Bibiana Miskolciova

Viceprezident pre financie






